STANDPUNKT

Schuld war nicht

och Anfang letzten
Jahres waren viele
Marktbeobachter — da-
runter auch ich selbst
- davon iiberzeugt,
dass die Zahl der wett-
bewerblichen Messstellen die der grund-
zustindigen schnell iibersteigen werde.
Schliefllich, so der Gedanke, bieten die
intelligenten Messsysteme endlich einen
sicheren und standardisierten Kommuni-
kationskanal zum Kunden. Und die
Chance, diesen Zugang méglichst zu be-
setzen und sich damit neue Vertriebsge-
biete mit wirtschaftlich besonders attrak-
tiven Zahlpunkten und damit potenziellen
Neukunden zu sichern, wiirden sich viele
Unternehmen nicht entgehen lassen.

Heute ist diese Erwartung verflogen.
Und daran ist nicht Corona schuld, son-
dern eine ganze Reihe von Griinden. Da
sind einmal die sprungfixen Kosten bei
unsicheren Stiickzahlen: Fiir die erfolgrei-
che Positionierung als wettbewerblicher
Messstellenbetreiber (WwMSB)  benétigt
man eine Software-Plattform, mit der
die bendtigten Prozesse moglichst voll-
umfinglich und automatisiert abgebildet
werden konnen. Aus Sicht der Software-
Anbieter ist der Markt im Bereich wMSB
derzeit aber noch schwer prognostizier-
bar, denn die weitere Marktentwicklung
ist noch unsicher. Weder die zukiinftig
verbauten Mengen an Messsystemen noch
der benétigte Leistungsumfang, der soft-
waretechnisch zu unterstiitzen wire, kann
aktuell seriés vorausgesagt werden.

Dazu kommt die Verfiigbarkeit der
Monteure. Kann man im eigenen Stamm-
gebiet vielleicht noch auf assoziierte
Monteure oder einen lokalen Handwerks-
betrieb zuriickgreifen, ist dies nicht mehr
moglich, wenn man bundesweit anbieten
mochte. Schlieflich ist auch unklar, wie
die Kundennachfrage fiir Mehrwertdiens-
te aussieht. Beim Geschift der wMSB
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orona

q,‘
dreht sich alles um den Nutzen auf Kun-
denseite. Es werden werthaltige Lésungen
und innovative Produkte benétigt, um auf
dieser Basis ein Angebot und den Markt
insgesamt zu entwickeln. Ideen gibt es in
der Branche genug. Die meisten Kunden
sehen jedoch ihre Energieversorgung
aktuell als Commodity und méchten sich

,Die allermeisten
Versorger
kiimmern sich

erst einmal nur
um die Pflicht.”

mit ihrem Versorger so wenig wie mog-
lich beschiftigen. Parallel fehlen noch die
regulatorischen Vorgaben fiir die konkre-
te Umsetzung der in der BMWi-Roadmap
vorgesehenen Mehrwertfunktionen.

Im Versorgerumfeld kiimmern sich die
allermeisten Unternehmen deswegen nun
erst einmal nur um die Pflicht, sprich: den
Rollout der
(iMsys) mit den schon heute spezifizier-

intelligenten Messsysteme

ten und umgesetzten Anwendungsfillen
als grundzustindiger Messstellenbetreiber
(gMSB). Und hier liegt ein weiteres
Dilemma. Bei vielen Versorgern sind die
Kapazititen fiir den Aufbau des Geschifts
als wMSB identisch mit den Kapazititen,
die sich um den Pflichtrollout kiimmern.
Aufgrund der technologisch verzogerten
Entwicklung der Gerite und deren Ver-
fiigbarkeit ist das Thema weiter nach hin-
ten geriickt.

Wer im wettbewerblichen Messstellen-
betrieb erfolgreich werden will, braucht
Mut an Experimenten und einen langen
Atem. Als eines der ersten Stadtwerke in
Deutschland hat die Kélner RheinEnergie

deswegen gegen den beschriebenen Trend
im Frithjahr ein Produktangebot auf Basis
intelligenter Messsysteme fiir bundesweit
vertretene Geschiftskunden aufgelegt, wir
bei GWAdriga {iibernehmen dabei die
Gateway-Administration und das Mess-
daten-Management. Zum Angebot geho-
ren neben den iMsys auch ein Energie-
management-Portal nach DIN50001, in
dem die Kunden Standortanalysen und
-vergleiche durchfithren kénnen. Zudem
konnen die Energiedaten auf Wunsch per
Standardschnittstelle in die Kundensyste-
me geliefert werden.

Weitere Impulse zum Aufbau des
wMSB werden demnichst sicher auch aus
der Wohnungswirtschaft kommen. Denn
kombiniert mit dem Mehrsparten-Mete-
ring wird fiir diese Branche der Einstieg
in neue Geschiftsfelder wie Mieterstrom
oder Eigenversorgung deutlich einfacher.
Zudem konnen sie sich damit auch auf
die kommende Einschrinkung des Aus-
wahlrechts des Mieters beziehungsweise
des Anschlussnutzers vorbereiten. Im
Windschatten des Pflichtrollouts werden
wir hier in den nichsten zwei bis drei
Jahren immer mehr Unternehmenskoope-
rationen und konkrete Umsetzungspro-
jekte sehen. Eine schnellere Adaption der
Gateway-Technologie wiirde neben dem
Unternehmergeist der beteiligten Firmen
weitere ordnungspolitische Anreize und
Planungssicherheit erfordern. |
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